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PARCOURS CLIENT
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Les organisations sont complexes. Les 
décideurs multiples. Vous avez besoin dy voir 
plus clair dans les circuits décisionnels.

Quand on a trouvé le Parcours Client idéal 
on peut le reproduire ou s’en inspirer.

L'objectif ? Avancer stratégiquement en 
équipe grâce à une carte mentale 
d’organisation, des personas impeccables, un 
diagramme ICP irréprochable et les scénarios 
à emprunter concrètement pour votre offre.
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OBJECTIFS
DE L’OFFRE

Identifier un parcours client idéal.
Concevoir des fiches personas adaptées.

Lister les ICP.

OBJECTIFS
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PARCOURS CLIENT 
NOS OFFRES 

Comment fonctionne la prestation ?Que 
pouvez-vous attendre de Permis de 

bouger ? 
Le cas particulier de (Nom Société). 

Ciblage Entreprise

 Conception de Mind-Mapping  4

1
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PME (10 - 499 employés)
Ciblage de 8 entreprises

Entre 10 et 20 prospects décisionnaires

ETI ou Grande Entreprise (à partir de 500 employés)
Ciblage de 8 entreprises

Entre 20 et 30 décisionnaires

Proposer des templates entièrement 
personnalisés pour tous les formats. 
S’aligner sur la recherche effectuée 
pendant le sourcing.

Cahier des charges

Planning Méthodologie Budget
Qui sera votre contact et quel responsable 
pour quelle partie dans l’équipe, exemple de 
planning type pour une campagne.

Fiche Persona
À Déterminer
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MIND MAPPING ET FICHE PERSONA
NOS OUTILS 

MIND MAP

FICHE PERSONA
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DYNAMIQUE DE PRESTATION

BRIEF SRATÉGIECAHIER DE CHARGES

PARTIE 1

Etude ou écriture du cahier des charges des campagnes en coopération avec (Nom 
Société).

Précisions sur la le stratégie et conception du contenu.

Réunion d’une heure
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VALIDATION PROTOTYPE 

PARTIE 2

Validation du cahier des charges. Ciblage entreprise / Prospect décisionnaire. Rendu 
final. 

Livraison selon cahier des charges

DYNAMIQUE DE PRESTATION
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NOTRE TARIF

PARCOURS CLIENT

€ 1500

Mind Mapping

Fiches Personas

Interlocuteur 



9  

ON RESTE EN CONTACT

Pas d’adresse
On est en full remote
Désolé

Gilles Misrahi
gilles.misrahi@permisdebouger.com

06 08 17 12 97

Nacer Belhafsi 
nacer.belhafsi@permisdebouger.com
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https://www.linkedin.com/in/france-bouyrou/
https://www.linkedin.com/in/gillesmisrahi/
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MERCI !


