
Wir helfen Dir dabei, Deine Geschäftsidee umzusetzen. Mithilfe dieser Businessplan PDF 

Vorlage kommst Du Deinem Traum von der Selbständigkeit einen großen Schritt näher. 

Unsere kostenlose Businessplan-Vorlage für Friseure hilft Dir bei der 

Eröffnung Deines Friseursalons. Bringe jetzt Dein Konzept auf Papier! 

✓ Umfangreiches Muster auf 26 Seiten

✓ Mit Finanzierungs- und Kapitalbedarfsplan

✓ Überzeugt Investoren und Gläubiger
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Gründerperson
Denise Wenzel
Geboren am:  08.07.1988
ledig, Anzahl der Kinder: 0

Kenntnisse

Englisch, Word, Excel, Typberatung, Visagistik

Lebenslauf

Von Bis Tätigkeit

01.09.2005 25.08.2008 Ausbildung zur Friseurin

26.03.2008 28.02.2012 Friseurin

01.03.2012 28.12.2012 Friseur-Meisterausbildung

01.01.2013 30.12.2016 Angestellte als Friseurmeisterin bei "Haarpracht"

02.04.2014 30.06.2014 Weiterbildung im Bereich Visagistik
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Produkt/Dienstleistung
Magic-Hair

Bloßes Schneiden, Waschen und Fönen war gestern. Heute will ein
Kunde, der zum Friseur kommt, wesentlich mehr. Der Friseurbesuch soll
zum Wohlfühl-Erlebnis werden. "Magic-Hair" bietet seinen Kunden nicht
nur Haarschnitte, Färbungen, Strähnen, Haarpflege und
Hochsteckfrisuren. Vielmehr erlebt der Kunde einen Wellness-
Friseurbesuch. Neben Massage-Sessel während der Haarwäsche können
sich die Kunden auch mit einer Handmassage verwöhnen oder sich die
Fingernägel stylen lassen. Und wer möchte, bucht gleich eine Typberatung dazu. Der Aufenthalt im "Magic-
Hair" bringt nicht nur einen neuen Haar-Look, sondern auch ein neues Feeling.

Start der Produktion:  01.03.2017

Beschreibung des Produkts/Dienstleistung

"Magic-Hair" bietet Haarschnitte, Haarfärbungen, Strähnen, Locken, Hochsteckfrisuren und darüber hinaus
diverse Wellness-Module an, wie Kopf- und Handmassage, Fingernägel-Styling und Typberatung.
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Marktübersicht
Kunden

"MagicHair" spricht vor allem weibliche Personen ab 18 Jahren an, die großen Wert auf ihr Äußeres und ihr
Auftreten legen. Unsere potentiellen Kunden wollen und können sich das Besondere leisten. Sie bezahlen für
Qualität und Wellness gerne auch etwas mehr. 

Konkurrenz

Der Friseursalon liegt am Rande des Stadtkerns in Musterhausen. Innerhalb der gesamten Stadt gibt es
einige Konkurrenten. Und auch in den Stadtrandgebieten findet man jeweils mindestens einen Friseurladen.
In einem Radius von einem Kilometer gibt es fünf weitere Friseure. Dabei konzentriert sich ein Friseurladen
ausschließlich auf männliche Besucher. Ein weiterer hat in seinen Friseursalon ein Café integriert. Bei
den anderen drei Friseuren ist kein besonderer Schwerpunkt festzustellen.

Standort

Es wird ein bereits bestehender Friseursalon übernommen. Der Betrieb läuft seit Jahren stabil und gut. Am
Innenstadtrand kommen den ganzen Tag über viele potentielle Kunden vorbei, besonders in der
Mittagspause und samstags. Der Laden verfügt über einen Raum mit acht Plätzen. Zudem gibt es einen
abgesonderten Bereich für die individuelle Typberatung. Eine kleine Küche sowie ein Sanitärbereich sind
ebenfalls vorhanden.
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Marketing
Angebot

Neben den klassischen Angeboten – Waschen, Haare schneiden, Fönen, Strähnen, Färben, Tönen,
Hochsteckfrisuren – gibt es Wellness-Pakete. Zum eigentlichen Friseurbesuch kann man eine Typberatung
oder eine Hand- und Kopfmassage hinzubuchen. Handmassage und Fingernägel-Styling verkürzen die
Wartezeit, wenn die Haare getönt oder gefärbt werden. Für zukünftige Bräute oder für
andere festliche Anlässen wird es gesonderte "Packages" (Frisieren & Schminken) geben.

Preis

Die Preise richten sich nach Wahl des "Packages". Zu einem "Grundpackage" lassen sich einzelne Leistungen
hinzubuchen. Selbstverständlich kann man sich im „Magic-Hair“ auch einfach nur die Haare schneiden
lassen. Der günstigste Preis (Kinder-Haarschnitt) liegt bei 12 Euro. Die verwendeten Pflegeprodukte sind
direkt im Laden zu kaufen.

Vertrieb

Zur Mittagszeit befinden sich täglich etwa 2.000 potentielle Kunden im Stadtkern. Mindestens ein Drittel
davon kommt am Friseurladen vorbei. Ein Teil der bisherigen Stammkundschaft wird übernommen. 20-
30 Kunden können pro Tag vom Team des "Magic-Hair" bedient werden. Wir rechnen anfangs mit zehm
Kunden pro Tag. Das soll auf 30 Kunden täglich ausgedehnt werden.

Werbung

Zur Steigerung der Bekannheit setzen wir ein: 

Flyer 
Aufsteller vor dem Friseurladen 
Werbeanzeigen in Zeitungen und Internet
Gutscheine 
spezielle "Packages" für besondere Anlässe wie Valentinstag, Ostern, Hochzeit, Weihnachten
Preisnachlass für Facebook-Fans
Website mit Blog (Infos und Tipps zu Frisuren und Beauty)
Einweihungsfeier 
Tage der offenen Tür mit Schnupperangeboten 
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Unternehmensorganisation & Personal
Das Unternehmen soll als Einzelunternehmen gegründet werden.

Organisation

Ich habe mich für diese Rechtsform entschieden, um die Gründungskosten und die Formalitäten möglichst
niedrig zu halten. Mit ist klar, dass ich allein und mit meinem Privatvermögen hafte. 

Mitarbeiter

Ich starte den Laden gemeinsam mit einer weiteren Friseurin auf Teilzeitbasis. Für die Angebote im Beauty-
Bereich arbeite ich mit einer selbstständigen Beraterin als Partnerin zusammen. Bei Stoßzeiten wie
freitagnachmittags und samstags helfen zusätzliche Mitarbeiter aus. Diese werden als Minijobber bzw. auf
Stundenhonorarbasis beschäftigt. Im dritten Jahr soll ein(e) Auszubildende(r) das "Magic-Hair" unterstützen. 
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Chancen
Der Alltag wird immer stressiger. Immer mehr Menschen haben immer weniger Zeit. Umso mehr legen sie
Wert auf kleine Auszeiten. Der Friseurbesuch als kurzfristige und kurzweilige Erfrischung – hier sehe ich eine
große Chance für "Magic-Hair". Und wer sich wohl fühlt, kommt auch gerne wieder.

Risiken
Risiken liegen vor allem in der recht großen Konkurrenz. Auch kann es länger dauern als erwartet, bis der
neue Salon bekannt ist und weiterempfohlen wird. Hier sind finanzielle Engpässe möglich. Außerdem gibt es
mögliche Risiken hinsichtlich Schadenersatzforderungen durch Fehler in der Handhabung mit chemischen
Substanzen (zum Beispiel Nagellack oder spezielle Make-ups). Gegen diese sichere ich mich mit einer
entsprechenden Versicherung ab.
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Finanzen
Eigenkapital

Eigenkapital Wert

Sparguthaben 10.000,00 €

Sacheinlagen 0,00 €

Betriebsimmobilien 0,00 €

Liquide Mittel 4.000,00 €

Teilhaber 0,00 €

Summe Eigenkapital 14.000,00 €
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Private Ausgaben

Private Ausgaben monatlich Jahr 1 Jahr 2 Jahr 3

Miete, Zins, Tilgung 650,00 € 7.800,00 € 7.800,00 € 7.800,00 €

Krankenversicherung 310,00 € 3.720,00 € 3.720,00 € 3.720,00 €

Lebensversicherung 170,00 € 2.040,00 € 2.040,00 € 2.040,00 €

Rentenversicherung 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Unfallversicherung 65,00 € 780,00 € 780,00 € 780,00 €

Haftpflichtversicherung 0,00 € 45,00 € 45,00 € 45,00 €

Hausratversicherung 0,00 € 65,80 € 65,80 € 65,80 €

Sonstige

Versicherungsbeiträge
80,00 € 960,00 € 960,00 € 960,00 €

Kfz-Kosten 90,00 € 1.080,00 € 1.080,00 € 1.080,00 €

Haushaltsgeld 500,00 € 6.000,00 € 6.000,00 € 6.000,00 €

Freizeit 120,00 € 1.440,00 € 1.440,00 € 1.440,00 €

Summe Private

Ausgaben
1.985,00 € 23.930,80 € 23.930,80 € 23.930,80 €
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Ausgaben vor Gründung

Anlagevermögen Wert AfA

Grundstück 0,00 € 0,00 €

Gebäude 0,00 € 0,00 €

Umbaumaßnahmen 5.000,00 € 0,00 €

Maschinen 0,00 € 0,00 €

Installation & Inbetriebnahme 0,00 € 0,00 €

Geschäftseinrichtung 15.000,00 € 0,00 €

Fahrzeuge 0,00 € 0,00 €

Summe Anlagevermögen 20.000,00 € 0,00 €

Umlaufvermögen Wert

Rohstoffe 0,00 €

Hilfsstoffe 0,00 €

Betriebsstoffe 0,00 €

Handelswaren 0,00 €

Halbfertige Erzeugnisse 0,00 €

Fertige Erzeugnisse 0,00 €

Summe Umlaufvermögen 0,00 €

Sonstige Ausgaben vor Gründung Wert

Werbung 3.000,00 €

Anmeldegebühren 100,00 €

Büromaterialien, Erstausstattung 500,00 €
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Beratungskosten 1.000,00 €

Summe Sonstige Ausgaben vor Gründung 4.600,00 €

Summe Ausgaben vor Gründung 24.600,00 €
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Betriebsausgaben Jahr 1

Betriebsausgaben Jahr 1

Anlagevermögen monatlich Jahr Afa

Grundstück 0,00 € 0,00 €

Gebäude 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Umbaumaßnahmen 0,00 € 1.000,00 € 0,00 €

Geschäftseinrichtung 0,00 € 2.000,00 € 0,00 €

Maschinen 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Fahrzeuge 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Summe Anlagevermögen 0,00 € 3.000,00 € 0,00 €

Umlaufvermögen monatlich Jahr

Handelswaren 900,00 € 10.800,00 €

Rohstoffe 0,00 € 0,00 €

Hilfsstoffe 0,00 € 0,00 €

Betriebsstoffe 0,00 € 0,00 €

Halbfertige Erzeugnisse 0,00 € 0,00 €

Fertige Erzeugnisse 0,00 € 0,00 €

Summe Umlaufvermögen 900,00 € 10.800,00 €

Personal / Büro monatlich Jahr

Personalkosten 1.600,00 € 19.200,00 €

Beiträge / Abgaben 0,00 € 0,00 €

Zinsen 200,00 € 2.400,00 €

Miete inkl. Nebenkosten 1.900,00 € 22.800,00 €
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Versicherungen 750,00 € 9.000,00 €

Fahrzeugkosten 120,00 € 1.440,00 €

Reisekosten 0,00 € 0,00 €

Bürobedarf 130,00 € 1.560,00 €

Telefon 75,00 € 900,00 €

Werbung 1.500,00 € 18.000,00 €

Beratung 0,00 € 0,00 €

Summe Personal / Büro 6.275,00 € 75.300,00 €

Summe Betriebsausgaben Jahr 1 89.100,00 €

Summe Betriebsausgaben Jahr 1 abzgl. AfA 89.100,00 €
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Betriebsausgaben Jahr 2

Betriebsausgaben Jahr 2

Anlagevermögen monatlich Jahr Afa

Grundstück 0,00 € 0,00 €

Gebäude 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Umbaumaßnahmen 0,00 € 1.000,00 € 0,00 €

Geschäftseinrichtung 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Maschinen 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Fahrzeuge 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Summe Anlagevermögen 0,00 € 1.000,00 € 0,00 €

Umlaufvermögen monatlich Jahr

Handelswaren 1.000,00 € 12.000,00 €

Rohstoffe 0,00 € 0,00 €

Hilfsstoffe 0,00 € 0,00 €

Betriebsstoffe 0,00 € 0,00 €

Halbfertige Erzeugnisse 0,00 € 0,00 €

Fertige Erzeugnisse 0,00 € 0,00 €

Summe Umlaufvermögen 1.000,00 € 12.000,00 €

Personal / Büro monatlich Jahr

Personalkosten 1.600,00 € 19.200,00 €

Beiträge / Abgaben 0,00 € 0,00 €

Zinsen 200,00 € 2.400,00 €

Miete inkl. Nebenkosten 1.900,00 € 22.800,00 €
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Versicherungen 750,00 € 9.000,00 €

Fahrzeugkosten 120,00 € 1.440,00 €

Reisekosten 0,00 € 0,00 €

Bürobedarf 120,00 € 1.440,00 €

Telefon 75,00 € 900,00 €

Werbung 1.000,00 € 12.000,00 €

Beratung 0,00 € 0,00 €

Summe Personal / Büro 5.765,00 € 69.180,00 €

Summe Betriebsausgaben Jahr 2 82.180,00 €

Summe Betriebsausgaben Jahr 2 abzgl. AfA 82.180,00 €
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Betriebsausgaben Jahr 3

Betriebsausgaben Jahr 3

Anlagevermögen monatlich Jahr Afa

Grundstück 0,00 € 0,00 €

Gebäude 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Umbaumaßnahmen 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Geschäftseinrichtung 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Maschinen 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Fahrzeuge 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Summe Anlagevermögen 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Umlaufvermögen monatlich Jahr

Handelswaren 1.000,00 € 12.000,00 €

Rohstoffe 0,00 € 0,00 €

Hilfsstoffe 0,00 € 0,00 €

Betriebsstoffe 0,00 € 0,00 €

Halbfertige Erzeugnisse 0,00 € 0,00 €

Fertige Erzeugnisse 0,00 € 0,00 €

Summe Umlaufvermögen 1.000,00 € 12.000,00 €

Personal / Büro monatlich Jahr

Personalkosten 2.000,00 € 24.000,00 €

Beiträge / Abgaben 0,00 € 0,00 €

Zinsen 200,00 € 2.400,00 €

Miete inkl. Nebenkosten 1.900,00 € 22.800,00 €
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Versicherungen 750,00 € 9.000,00 €

Fahrzeugkosten 120,00 € 1.440,00 €

Reisekosten 0,00 € 0,00 €

Bürobedarf 120,00 € 1.440,00 €

Telefon 75,00 € 900,00 €

Werbung 1.200,00 € 14.400,00 €

Beratung 0,00 € 0,00 €

Summe Personal / Büro 6.365,00 € 76.380,00 €

Summe Betriebsausgaben Jahr 3 88.380,00 €

Summe Betriebsausgaben Jahr 3 abzgl. AfA 88.380,00 €
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Umsatzpositionen

Die folgenden Tabellen zeigen die Umsätze anhand der Menge an.

Umsätze Jahr 1

Artikel/Leistung Menge Preis Monatsumsatz Jahresumsatz

Haareschneiden,

Waschen, Fönen
2400.00 35,00 € 7.000,00 € 84.000,00 €

Färben, Tönen,

Strähnen
1200.00 35,00 € 3.500,00 € 42.000,00 €

Beauty-

Dienstleistungen
500.00 35,00 € 1.458,33 € 17.500,00 €

Kinder-Haarschnitt 100.00 12,00 € 100,00 € 1.200,00 €

Summe 4200 117,00 € 12.058,33 € 144.700,00 €

Umsätze Jahr 2

Artikel/Leistung Menge Preis Monatsumsatz Jahresumsatz

Haareschneiden,

Waschen, Fönen
3100.00 35,00 € 9.041,67 € 108.500,00 €

Färben, Tönen,

Strähnen
1800.00 35,00 € 5.250,00 € 63.000,00 €

Beauty-

Dienstleistungen
750.00 35,00 € 2.187,50 € 26.250,00 €

Kinder-Haarschnitt 100.00 12,00 € 100,00 € 1.200,00 €

Summe 5750 117,00 € 16.579,17 € 198.950,00 €

Umsätze Jahr 3

Artikel/Leistung Menge Preis Monatsumsatz Jahresumsatz
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Haareschneiden,

Waschen, Fönen
3300.00 40,00 € 11.000,00 € 132.000,00 €

Färben, Tönen,

Strähnen
2200.00 40,00 € 7.333,33 € 88.000,00 €

Beauty-

Dienstleistungen
1100.00 40,00 € 3.666,67 € 44.000,00 €

Kinder-Haarschnitt 100.00 12,00 € 100,00 € 1.200,00 €

Summe 6700 132,00 € 22.100,00 € 265.200,00 €
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Hier ist die Summe der gesamten Umsätze pro Monat und pro Jahr abzulesen.

Monatsumsatz Jahresumsatz

Umsätze gesamt (alle Jahre) 50.737,50 € 608.850,00 €
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Finanzierungsplan

Vor Gründung Jahr 1 Jahr 2 Jahr 3 Summe

Eigenkapital 14.000,00 € - - - 14.000,00 €

Ausgaben vor

Gründung
24.600,00 € - - - 24.600,00 €

Umsatz - 144.700,00 € 198.950,00 € 265.200,00 € 608.850,00 €

Betriebsausgaben - 89.100,00 € 82.180,00 € 88.380,00 € 259.660,00 €

Finanzierungsbedarf 10.600,00 € -55.600,00 € -116.770,00 € -176.820,00 € -338.590,00 €

Zuschüsse 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Fördermittel 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Konto-Korrent-

Kredite
0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Darlehen 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Deckungsgrad in % 56,91 % 162,40 % 242,09 % 300,07 % 219,11 %
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Liquiditätsplan

Geldeingänge Jahr 1 Jahr 2 Jahr 3

Geplante Umsätze 144.700,00 € 198.950,00 € 265.200,00 €

Fremdmittel (Kredite,

Darlehen)
0,00 € 0,00 € 0,00 €

Fremdmittel (Föermittel,

Zuschüsse)
0,00 € 0,00 € 0,00 €

Summe 144.700,00 € 198.950,00 € 265.200,00 €

Geldausgänge Jahr 1 Jahr 2 Jahr 3

Ausgaben vor Gründung 24.600,00 €

Betriebsausgaben 89.100,00 € 82.180,00 € 88.380,00 €

Tilgung 0,00 € 0,00 € 0,00 €

Summe 113.700,00 € 82.180,00 € 88.380,00 €

Liquidität 31.000,00 € 116.770,00 € 176.820,00 €

Liquidität fortlaufend 31.000,00 € 147.770,00 € 324.590,00 €
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Rentabilitätsvorschau
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Kapitalbedarfsplan
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